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21 fordelar med nyhetsbrev

Att skicka ut nyhetsbrev med e-post har
manga fordelar och anvandnings-
omrdden. Nyhetsbrev kan anvandas for
att informera kunder, féreningsmedlemmar,
anstédllda mm. De kan &ven anvédndas for
att marknadsfora och sélja produkter och
tjdnster. Oavsett anvandningsomrade sd
kommer du att vinna manga fordelar med
ett nyhetsbrev. Det dr inte heller speciellt
svart att ta fram och skicka ut ett nyhets-
brev bara du har ratt program och viss
kunskap om hur du ska gora.

Den hér artikeln lyfter fram ndgra fordelar
med ett nyhetsbrev. Vi hoppas pa detta
sdtt inspirera de som inte har ett nyhets-
brev att starta ett och de som redan har
ett att hitta nya anvandningsomraden.

1 Personliga nyhetsbrev 6kar
lasfrekvensen

Innehallet i ett nyhetsbrev kan anpassas

sd att det passar varje enskild kontakt i din

e-postlista. Genom att ditt nyhetsbrev blir

personligt s blir det mer intressant och

lasvart for e-postmottagaren.

Nyhetsbrev ar det snabbaste
sattet att kommunicera
Med ett bra e-postprogram sé kan du pa
en timme skicka ut tusentals nyhetsbrev
med nyheter som dr anpassade efter dina
e-postmottagare.

3 Nyhetsbrev ger fler bes6kare
till din hemsida
| nyhetsbrevet ska du presentera sa pass
mycket intressant information att dina
kunder blir nyfikna och vill veta mer.
Genom att ldgga in lankar sd kan ldsarna
komma direkt till ratt stélle pa din hemsida
dér du kan ha mer utforlig information.

Sékmotorer premierar ny-

hetsbrev med bra innehall
Genom att publicera dina nyhetsbrev pa
din hemsida s blir de intressanta for sok-
motorer (Google, Yahoo, Live Search mm).

Eftersom innehdllet i dina nyhetsbrev har
anknytning till den 6vriga informationen
pa din hemsida sa rankas Internetsidorna
hégt av sékmotorerna. Ett bra nyhetsbrev
bor innehdlla den viktigaste informationen
om ditt féretag och dina produkter samt
de nyckelord som dina kunder kan tdnkas
soka efter.

S6kmotorrankingen héjs pa

dina Internet-sidor
Ytterliggare ett skdl att publicera ditt
nyhetsbrev pd din hemsida &r att du
hojer sokmotorrankingen pa dina dvriga
Internetsidor. Genom att frn ditt nyhets-
brev lanka till andra sidor pa din hemsida
sa hojs dessa sidors rankvdrde, dvs de
hamnar hégre upp i samband med
s6kningar.

Nyhetsbrev kan innehalla

dagsaktuell information
Eftersom det gar fort att 4ndra innehdll
i ett e-postbrev sd kan du anpassa ditt

nyhetsbrev efter dagsaktuella hdndelser.
Ett aktuellt och uppdaterat innehall hojer
lasvérdet pé dina nyhetsbrev.

Du bestdmmer sjalv utgiv-

ningsintervall och datum
Nér och hur ofta du ska skicka ut ditt
nyhetsbrev bestimmer du sjélv. Du har
ingen stressande "deadline” som du
mdste ta hansyn till. Nar du har tillrackligt
med intressant information sa skickar du ut
ditt nyhetsbrev, men du bor dock forsoka
skicka ut nyhetsbreven regelbundet.

Nyhetsbrev forstarker pro-

dukt- och foretagsprofilen
Genom att skicka ut ditt nyhetsbrev
regelbundet sa pdminner du dina kunder
om ditt féretag och vilka produkter och
tjdnster som du kan erbjuda. Detta gor
att dina kunder blir mer medvetna om
ditt foretag och nér det uppstér ett behov
av dessa produkter eller tjanster s okar
chansen att de kontaktar dig. Regel-

Fler artiklar finns pa: www.samlogic.com/articles

Tel: 08-742 26 40 * E-post: info@samlogic.com ¢ Webb: www.samlogic.com



bundenheten talar dven om fér dina
prenumeranter att ditt féretag dr stabilt
och arbetar langsiktigt vilket gor att
fortroendet for dig och ditt féretag okar.

Mojlighet att mata vad som

intresserar dina kunder
Genom att komma ut med regelbundna
nyhetsbrev tdmligen ofta och publicera
korta artiklar har du méjlighet att ta reda
pd vad dina prenumeranter/kunder &r
speciellt intresserade av. Detta kan du géra
indirekt via statistik, exempelvis genom att
mata vilka nyhetsbrev som blir mest lasta
och vilka lankar som lasarna klickar pa.
Genom att uppmana ldsarna att reagera
pd innehdllet far du direkt vetskap om vad

som intresserar dem.
1 O Dina kunders fortroende
for dig férstarks
Dina kunder far storre fortroende for dig
om du delar med dig av din sakkunskap.
Genom att skicka ut ett nyhetsbrev med
vélskrivna och utbildande artiklar sa visar
du dina kunder att du har hég sakkunskap
vilket blir en garanti for att de produkter
och tjanster som ditt foretag tillhanda-
héller ocksd har hog kvalité.

1 Gratis marknadsféring
via nyhetsbrev

Om du har ett bra och intressant

nyhetsbrev sd kan ldsarna hjélpa dig

att marknadsfora ditt foretag helt gratis.

Aven om de sjilva inte behéver dina

produkter och tjanster just da s& har de

kanske kollegor eller egna kunder som gér

det och da kanske de kommer att vidare-

befordra ditt nyhetsbrev till dem.

1 Att kommunicera via
e-post ar mycket billigt

Att anvdnda e-post &r ett billigt satt att

kommunicera med sina kunder. Jamfér du

SamLogic MultiMailer

Ar ett svenskt e-postmarknadsféringsverktyg

med andra metoder sdsom vanlig post,
telefon, fax, tidningsannonser radio- och
TV-reklam s& ar kostnaden for att skicka ut

ditt nyhetsbrev forsumbar.
Du bestammer sjalv

1 3 kostnaderna

Det &r framtagandet av ditt nyhetsbrev
som &r den storsta kostnaden. Du bestdm-
mer sjalv hur mycket tid och pengar som
du vill lagga ner pa det. Ett bra och snabbt
satt att ta fram nyhetsbrev &r att forst
utforma en mall dér du sedan bara byter
ut texter och bilder men bibehaller grund-

designen.

1 4 Ett nyhetsbrev ar alltid
tillgangligt via Internet

Internet gor att dina kunder kan ldsa dina

nyhetsbrev dven om de &r ute och reser.

Det gér t ex att ldsa dem med hjalp av

en barbar dator, en handdator, en mobil-

telefon eller pa ett Internetcafé.

1 Dina kunder kan vilja

var och nér de vill ldsa
Tack vare detta sd kan de i lugn och ro
lasa ditt nyhetsbrev ndr de har tid utan
att bli stressade. Detta gor att de lattare
kan ta del av din information oavsett om
du har ett kort nyhetsbrev med lankar till
din hemsida eller om du har ett langt brev
med en heltdckande artikel.

1 Nyhetsbrev ar perfekt for
e-postmarknadsféring
Att anvénda ett nyhetsbrev i din e-post-
marknadsforing ger dig mojlighet att
marknadsféra dina produkter och tjénster
pa ett flexibelt satt. Du kan ha med
artiklar som beskriver vad man kan
anvanda dina produkter till. Du kan &ven
med ett praktiskt exempel visa varfor
dina kunder vinner pa att anvdnda dina
produkter eller anlita dina tjénster. Det

Vill du ha fler tips?

Vill du ha fler tips som har med
e-postutskick att géra kan du
prenumerera pd vart nyhetsbrev.
Du kan dven ta en titt pa vdra
ovriga artiklar pd var hemsida.

gar dven att ha med annonser for dina
produkter/tjanster i ditt nyhetsbrev och

gdrna da med koppling till artikeltexterna.
Férséljningen av dina pro-

1 7 dukter och tjanster okar
Det &r aldrig fel med ett bra erbjudande

i ditt nyhetsbrev. Lat gérna detta erbju-
dande vara unikt och endast gélla de som
prenumererar pd ditt nyhetsbrev. P detta
satt har du bade chansen att sélja dina
produkter och tjanster samtidigt som dina

kunder kdnner sig utvalda.

1 8 Tjana extra pengar pa
ditt nyhetsbrev

Om du har ett nyhetsbrev med ganska hog

upplaga sa kan dven andra féretag vara

intresserade av att annonsera i ditt nyhets-

brev. Du har da méjlighet att sélja annons-

platser och pa detta satt tjana extra pengar.

1 Tar ingen onédig plats
pa skrivbordet

Till skillnad fran all tryckt information som

dina kunder far sa tar inte nyhetsbrev

upp ndgon onddig plats pa skrivbord

eller i bokhyllor. Nyhetsbrevet finns alltid

tillganglig i mottagarens dator.
2 O Innehallsrika nyhetsbrev
arkiveras av dina kunder
Om du har nyhetsbrev vars innehall &r
mycket viktigt fér dina kunder s kom-
mer de att spara och arkivera dem. Detta
kan du uppna genom att ha med exklusiv
information eller genom att ha omfat-
tande utbildande information som dina
kunder tror att de kommer att ha nytta av
i framtiden.

som kan skapa och skicka ut nyhetsbrev.
Programmet anvénds av féretag, myndig-
heter och foreningar for att standardisera
och underlédtta hanteringen av e-postutskick.

2 1 Du kan sjalv utforma och
distribuera dina nyhetsbrev
Har du bara réatt verktyg och kunskap s
gar det fort att ta fram nyhetsbrev som
dina kunder kommer att uppskatta. Du
vet sjalv bést vad dina kunder &r intres-
serade av sa borja med att skapa enkla
nyhetsbrev som ger dina kunder vérdefull
information. Med tiden kan du sedan 6ka
utgivningstakten, ta fram flera nyhetsbrev
och forbattra designen och innehdllet.

* Kan skapa mottagaranpassade nyhetsbrev
* Kan selektera ut kundgrupper pd ett latt satt
* Hanterar e-poststudsar och avregistreringar

Du kan prova och utvérdera programmet pa
féljande Internetsida: www.multimailer.se
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